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KÖGL GmbH 
Industriestraße 2
89347 Bubesheim - Günzburg
Telefon: 08221 / 3690 - 0
personal@koegl.de  |  www.lehre-bei-koegl.de

SICHERE DIR DEINEN AUSBILDUNGSPLATZ 2025!

Feinwerkmechaniker - Fachrichtung Maschinenbau*

Konstruktionsmechaniker* 

Maschinen- und Anlagenführer*

Fachlagerist* & Fachkraft für Lagerlogistik*

Verfahrensmechaniker Beschichtungstechnik*

Fachkraft für Metalltechnik - Fachrichtung Montagetechnik*

*(m/w/d)

am Standort Bubesheim

Jetzt zum Schülerpraktikum anmelden unter:
www.lehre-bei-koegl.de

Wer zu einem Einstellungs-, Eig-
nungs- oder auch Auswahltest 
(bekannt sind auch so genannte 
„Assessment-Center“) eingela-
den wird, hat die 1. Hürde be-
reits erfolgreich bestanden. Mit 
diesen Tests will der potentielle 
Arbeitgeber herausfi nden, ob die 
Bewerberin oder der Bewerber 
für den angestrebten Ausbil-
dungsberuf geeignet ist.

Getestet werden die Persönlich-
keit und das Allgemeinwissen, 
oft auch berufsspezifi sche Fra-
gen.

Abgefragt wird Wissen, das sich 
Bewerber in ihrer Schulzeit, 
durch die Medien und das gesell-
schaftliche Umfeld angeeignet 
haben. Themen wie Mathematik, 

Deutschkenntnisse und 
Allgemeinwissen werden 
überprüft.

Beliebt sind auch Intelli-
genztests zur Feststellung 
der geistigen Fähigkeiten, 
wie dem logischen Denken. 
Bewerber werden in den Eig-
nungstests auf einige Fragen 
stoßen, die sie nicht beantwor-
ten können. Doch keine Angst! 
Niemand erwartet, dass du 
alle Fragen beantworten 
kannst.

Zu empfehlen ist, vor 
dem Eignungstest 
noch mit Freunden 
oder Familie einen 
simulierten Test zu 
proben.

Einstellungs oder Eignungstest?

Foto: Karl Holzhauser MEV-Verlag, GermanyFoto: Karl Holzhauser MEV-Verlag, Germany
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Im Gebäude der 
Ernst Klimmer GmbH
Ostpreußenstraße 8
89331 Burgau

DAS ERWARTET DICH:

Liveblick ins Unternehmen

Ausbildungsberufe im Portrait

Infos aus erster Hand

Tolle Mitmachaktionen

Gewinnspiel

STARTE JETZT MIT UNS DURCH 
UND WERDE AUCH DU TEIL DER

KARRIERE
BEI KLIMMER.

LIVE.

INFOTAG 
AUSBILDUNG & STUDIUM.

9. NOVEMBER 2024
10 BIS 14 UHR

Für den ersten Eindruck gibt 
es keine zweite Chance - und 
der erste körperliche Eindruck 
eines unbekannten Gegenübers 
ist das Händeschütteln. Wie viel 
man mit diesem alltäglichen Vor-
gang über sich selbst verrät und 
welche Wirkung man dabei er-
zielt, ist den meisten aber kaum 
bewusst.

Wenn etwa bei einem Vorstel-
lungsgespräch die Frisur und 
der Anzug sitzen, aber der 
Händedruck klamm und kraftlos 
ist, wird der erste Eindruck ne-
gativ sein. Wer im Berufsleben 
positiv überzeugen will, muss 
eben auch ein gewisses Maß 

an Körperspannung mitbringen 
- ein wichtiges Indiz dafür ist 
ein fester, selbstbewusster und 
freundlicher Händedruck. "Der 
Händedruck sollte jedoch nicht 
übermäßig fest und auch nicht 
zu lang andauernd sein. 

Wenn der Gesprächspartner 
die Hand löst, dann sollte das 
Gegenüber ebenfalls so verfah-
ren", betont Stefan Verra, einer 
der gefragtesten Körpersprache-
Experten im deutschsprachigen 
Raum. 

Tipps gibt es unter www.stefan-
verra.com und auf seiner Face-
book-Seite. (djd/pt)

Auf den richtigen 
Händedruck 

kommt es an!
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Kirchstraße 10 
86498 Kettershausen

Tel.: 08333 - 92 60 46 
logopaedie-kettershausen@web.de

Besuchen Sie mich auf meiner Homepage: 
www.logopaedie-kettershausen.de

„Der kürzeste Weg zwischen 
zwei Menschen ist ein Lächeln.“
Dieses Zitat von Henry Sakal sehe ich als Leitsatz 
für meine Arbeit und als Grundlage für den 
Umgang mit meinen Patienten.

Das persönliche Miteinander sowie der Blick auf den 
Patienten in seiner Ganzheit und nicht nur der Blick 
auf das „Störungsbild“ sind mir ein großes Anliegen.

Fühlen Sie sich also stets herzlich willkommen in 
meiner Praxis. Sei es persönlich, telefonisch, auf meiner 
Homepage oder bei einem Elternabend im Kindergarten.

Ihre Aufgaben
- Sie sind der erste Ansprechpartner für unsere Kunden bei telefo-
   nischen Bestellungen und für eine schnelle, kompetente und zuver-
   lässige Auftragserfassung und Beratung verantwortlich.
-  Mit Ihrem Gespür fi nden Sie heraus, was unsere Kunden wirklich 
   brauchen.
-  Der Verkauf unseres Sortiments und die Planung von Verkaufs-
   aktionen sind Ihre Kernaufgabe.
-  Sie betreuen mit unserem Außendienst im Team unsere Bestands-
   kunden und interessierten Kunden.
-  Als Mitarbeiter im Vertriebs- und Kundenmanagement sind Sie 
   mitverantwortlich für Ihren Bereich und den dazugehörigen Kunden   
   und Kundendaten.

Ihr Profi l
- Erfolgreich abgeschlossene Berufsausbildung in der Gastronomie   
  und/oder im kaufmännischen Bereich, ideal als Koch (m/w/d)
-  Sie bringen ein hohes verkäuferisches Talent oder Erfahrung im 
   aktiven Telefonverkauf mit.
-  Sie verfügen über gute EDV-, insbesondere MS Offi ce-Kenntnisse.
-  Sie denken und handeln service- und kundenorientiert.
-  Sie sind teamfähig und belastbar, gepaart mit Sorgfalt und einer 
   hohen Zuverlässigkeit.
-  Kenntnisse im Bereich Lebensmittel sind von Vorteil.

CHEFS CULINAR Süd GmbH & Co. KG
Im Zusamtal 1, 86441 Zusmarshausen, E-Mail: perso.zus@chefsculinar.de

Jetzt bewerben!

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir Sie zur Verstärkung
unseres Teams in Teilzeit (mind. 30 Stunden/Woche) oder Vollzeit.

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im
Vertrieb & Kundenmanagement

Dilek Voet

Wie kann ich Ihnen helfen?

Mobil: 0177 9159865
d.voet@wittich-forchheim.de

www.wittich.de

Anzeigenwerbung | Beilagenverteilung | Drucksachen

Ich bin für Sie da...

Ihre Gebietsverkaufsleiterin vor Ort

Fr e u d i g e er e i g n i s-An z e i g e n: 
aannzzeeiiggeenn..wwiitttt iicchh..ddee


